Частые вопросы от новичков-учеников Школы Трубадура
1. «Объясните мне, пожалуйста, как повысить уникальность текста». 

Чтобы повысить уникальность статьи, для начала нужно найти неуникальные места по тексту. Для этого нужно проверить текст с помощью программы AdvegoPlagiatus. Скачать можно тут. Программа во время проверки покажет вам процент уникальности и выделит желтым цветом неуникальные участки, если таковые будут.
После это вам нужно будет только переработать эти куски статьи (отрерайтить или синонимизировать) и снова проверить текст.

2. «На какой бирже вы порекомендуете работать?»
Выбор «рабочего» места всегда индивидуален. Разным авторам везет на разных биржах и у каждого есть свое любимое «хлебное» место. 
Если вы новичок, то стоит попробовать поработать на разных площадках. Но прежде всего — на бирже TextSale, где вы сможете потренироваться на статьях в свободную продажу.
А вот если эксперименты вам надоели и у вас уже есть хороший опыт, наработанное портфолио, то пробуйте себя на free-lance.ru.

Именно там можно найти очень и очень «жирных» заказчиков, особенно если грамотно подойти к заполнению профиля и личному продвижению.
3. «Хотелось бы узнать подробнее о моменте СТАРТА - взятие заказа, выполнение, отправка готового заказа, способ взаиморасчета. Как все это происходит?»
Если кратко, то принцип такой:
● Вы находите интересный вам проект, подаете заявку, возможно, отвечаете на вопросы потенциального заказчика. 
● Если вас утвердили, то начинаете обсуждать условия работы и сам заказ с клиентом. 
● Дальше идет собственно выполнение заказа.

● Когда проект готов, то отправляете его заказчику или через биржу или на почту (это зависит от того, где именно вы работаете). 
Если клиент утверждает статью, то вы получаете деньги либо на  счет аккаунта на бирже где работаете (а оттуда выводите на свой кошелек), либо непосредственно на электронный кошелек WebMoney, Яндекс.Деньги или другим способом, если работаете напрямую.

4. «Скажите, возможно ли продвигаться на free-lance.ru, если на первых порах писать рерайт и дешевые статьи для сайтов, тем самым повышая себе рейтинг и положительные отзывы?

«Продвигаться» — я имею в виду стать заметнее для заказчиков и повысить цены на услуги»
Во-первых, с некоторых пор на ресурсе невозможно получить отзыв, минуя сервис Сделка Без Риска и/или обязательное оформление документации. 

Во-вторых, в любом случае, даже если вы решились работать через СБР, то это не лучший вариант, так как за подобные заказы платят мало и вам лично профессионализма они не добавляют.

Лучше медленно, но уверенно идти вверх, выполняя хорошие, интересные заказы и зарабатывая нужную вам репутацию.

5. «Где найти заказчиков с достойными заказами?»
Мы считаем, что вопрос изначально поставлен неверно! 
Заказчиков-то найти можно, их на самом деле очень много. Вопрос в другом — нужны ли вы им? Захотят ли они отдавать вам достойный заказ?
Прежде чем искать хороших клиентов, станьте сами для них лакомым кусочком (. Повышайте свою квалификацию, грамотно стройте личный бренд, учитесь убеждать заказчиков.

И тем не менее на ваш вопрос мы уже ответили, и очень подробно. Читайте топик на нашем форуме и комментарии форумчан. http://profreelance.ru/forum/index.php?showtopic=110 
6. «Какие темы самые востребованные для написания статей на продажу?»
Тематику статьей можно разделить на сезонную и не сезонную. Например, статьи о продуктовых запасах, консервации, отпусках, курортах в основном востребованы летом и осенью. 
А вот темы здоровья, заработка, строительства, выбора техники, красоты, детей, психологии пользуются спросом круглый год.
Очевидно, что за такие темы как строительство будут платить больше, чем, скажем, за статьи об истории. Но здесь всё условно и зависит скорее от финансовых возможностей заказчика, уровня конкуренции, вашей компетентности, нишевости и уровня раскрутки личного бренда.
7. «Можно ли одну и ту же статью послать на сайт и разместить в своей рассылке?»
НЕТ. Текст должен быть либо на продажу, либо для себя. Вместе с продажей вы теряете имущественное (не авторское) право на текст. К тому же, повторное размещение может испортить заказчику уникальность статьи (а это важный показатель).
8.  «Можно ли рассылать статью, как раньше говорили, «веером» на разные сайты — куда возьмут?» 

Да, это будет хороший ход. 
Но, во-первых, сильно не распыляйтесь. Достаточно разместить одну статью для продажи на 3 ресурсах (тем более что более-менее активно покупают только на TextSale).

Но запомните, как только на одной бирже вашу статью купили, ее нужно сразу удалить с других бирж! Иначе вы получите 2 разъяренных заказчиков :).
9. «Как можно получить постоянный заказ на статьи?» 
Если  вы впервые сотрудничаете с клиентом, то постарайтесь приложить максимум усилий, чтобы заказчику понравилось с вами работать.
Обычно, если первый заказ вы сдаете на отлично, то заказчик охотно продолжит сотрудничество с вами, как с проверенным автором. Ведь большинство заказчиков консервативны и предпочитают держаться за одного автора, насколько это возможно.
И чем более незаменимым вы для него будете, тем больше шансов на постоянство.
10. «Многие заказчики требуют наличие фотоснимков в тексте. Как это можно сделать?» 

Если клиент просит использовать картинки к статье (сейчас мы говорим об обычных тематических картинах), то их можно найти, например на Яндекс.картинках. Но учитывайте, что на них, скорее всего, есть авторские права.
Если речь идет о фотоотчете, то вам нужно будет запечатлеть каждое свое действие. В основном такое требуется для  статей-инструкций (пошаговых руководств, скажем, по ремонту).
Но такие статьи заказывают редко, они трудоемки и должны хорошо оплачиваться (и текст, и фото).

11. «Не могу понять, как заказчик узнает мой номер счета на WebMoney? Как вообще будет происходить расчет?»
Всё довольно просто.

Если вы работаете с клиентом напрямую, то сами должны будете озвучить свой номер счета, не забыв при этом указать валюту:
· R – рублевый кошелек
· Z – долларовый кошелек

· U – гривневый кошелек

Если вы работаете с заказчиком через биржу, то расчет происходит внутри сайта, то есть сначала вы получаете деньги на счет своего аккаунта в системе, а потом выводите на электронный кошелек.
А уже с него выводите деньги на карту или через пункты обмена. На сайте webmoney об этом подробно написано!

Для резидентов России http://www.webmoney.ru/ 

Для резидентов Украины http://webmoney.ua/ 

12. «Как создать портфолио? Что это — папка на компьютере или свой сайт? Подскажите только, как облечь это в форму?»
Подробный ответ вы узнаете на нашем форуме http://profreelance.ru/forum/index.php?showtopic=134 

13. «Реально ли зарабатывать в этой сфере без высшего образования и специальных знаний?»
Да, но грамотность и умение строить нормальные предложения важны. 
Специальные навыки вам понадобятся, потому как написание статей для веба — не сочинение (кто бы что ни говорил). 

Какие это навыки? Нужно знать специфику аудитории и темы, на которую пишите. Также приветствуется наличие эрудиции и  профессионализм в некоторых темах, чтобы вы могли использовать свой опыт для статей и предложить что-то новое читателю.
Но само по себе высшее образование для вас некритично, и вам не нужно получать диплом по журналистике, филологии или рекламе, чтобы зарабатывать на этом рынке.
14. «Как собрать портфолио, если я новичок?»
Ваш вариант — писать тексты под вымышленное ТЗ (техническое задание). Вы так же можете  написать статью по теме любого проекта, который вам понравился.

15. «Если для статей я буду использовать свои собственные фотографии, могу ли я брать за это деньги?»
Конечно! Если фото уникальны и сделаны вами лично, то вы можете брать за это денежку. 
А можете просто подарить эти фото как бонус — чтобы «привязать» к себе заказчика.

16. «Как разместить статью в портфолио, чтобы она не потеряла уникальность?»
Для того чтобы сохранить уникальность проданной или написанной на заказ статьи, сделайте скриншот текста с помощью программы Snagit. В итоге вы получите картинку своей статьи и сможете добавить ее в портфолио.
Скачать программу можно тут.
Подробно о программе можно почитать тут.
Кстати, это дополнительный плюс к наглядности вашего портфолио.
17. «Нужно ли веб-райтеру учить HTML, чтобы делать теги?»
Не обязательно полностью погружаться в  HTML. Достаточно знать базовые, необходимые именно автору теги, которые может попросить прописать заказчик (основные выделены цветом).
<pre></pre> 
Обрамляет предварительно отформатированный текст.

<h1></h1>
 Создает самый большой заголовок.
<h2></h2>, <h3>, </h3><h4></h4>, <h5>, </h5>
 Создает заголовоки промежуточных размеров.
<h6></h6>
 Создает самый маленький заголовок.
<b></b>
Создает жирный текст 
<strong></strong> Также жирный текст (воспринимается поисковыми роботами, как особо сильное выделение, поэтому используется в seo-оптимизации)

<i></i>
Создает наклонный текст 
<em></em> Также наклонный текст (аналогично жирному, но не так важно для SEO).
<address></address>  Отображается курсивом в виде отдельного абзаца

<font size="?"></font> 
 Устанавливает размер текста в пределах от 1 до 7.

<font color="?"></font> 
 Устанавливает цвет текста, используя значение цвета в виде RRGGBB.
<blockquote></blockquote> 
Создает отступы с обеих сторон текста (часто используется для цитат).

<cite></cite>  Выделение цитат курсивом
<ol></ol>
Создает нумерованный список

<li>
Определяет каждый элемент списка и присваивает номер

<ul></ul>
Создает ненумерованный список
Мета-теги (используются для поисковых систем):

<meta name="title" content="информация"> Название страницы

<meta name="description" content="информация"> Описание страницы
<meta name="keywords" content="информация"> Список ключевых слов
18. «Где взять темы для статей на продажу?»
Чтобы статьи, выставленные на продажу, продавались, а не просто висели годами вам нужно писать тексты под востребованные на данный момент темы. Для этого на бирже TextSale используйте статистику запросов (и их динамику): http://www.textsale.ru/index.php?t=search
Учитывайте также сезонность и конкуренцию, а также собственные способности (см. вопрос 6).
19. «Как начать работать?»
Если делать все грамотно, то для начала нужно поработать над портфолио, позиционированием, продумать личный маркетинг, найти свою нишу и выработать стратегию работы с клиентами — но новичку без поддержки сделать все это самостоятельно и без знаний сложно.

Поэтому для начала наработайте портфолио и выберите интересные для вас темы. Зарегистрируйтесь на биржах и начинайте потихоньку работать. 

Не беритесь только за рерайтинг — постарайтесь доказать заказчику, что вы стоите хорошей работы и научитесь получать «вкусные» проекты. 

Это будет показателем вашего роста. И чем раньше вы «вырастите» из рерайтинга, тем лучше.
20. «Смогу ли я, научившись всему, чему я научусь из рассылки, писать статьи для своих проектов?»
Безусловно! У нас есть много учеников, которые прошли обучение и научились писать интересные и качественные статьи для своих собственных сайтов, блогов и рассылок.
Вам не обязательно работать на заказ — вы вполне можете писать и для себя.
21. «Как определить, что заказчик меня не кинет?»
Первое, что вам нужно сделать — обратить внимание на поведение заказчика-мошенника.

1. Он не будет стараться дать вам много информации для выполнения проекта.

2. Его будет сложно застать онлайн в аське, скайпе и т.д.

3. Он не будет спешить отвечать вам на вопросы и просто попросит сделать как-нибудь на ваше усмотрение.

4. Если вы попросите предоплату, то он учинит бурю или же пропадет.

5. Когда вы сдадите работу, то не получите от него ответа о приеме проекта и денег соответственно тоже. Но надеемся, до этого не дойдет.
Лучшее «лекарство» от кидал — предоплата, но заказчик может не доверять вам как новичку и пройдет время, пока вы сможете работать по полной предоплате, как мы.

Этот список будет пополняться и дальше благодаря вашим вопросам!

